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この店ではもう打たん‼」と固く心に近いました。ちなみに今年2月に、プレイヤー1000人に

「新台初日にスタートが何回を下回っていたら、

“この店ではもう新台は打たん”と思いますか？」

というアンケートを取ったところ、もっとも多かった答えは“15回/千円（等価交換）”でした。

集客の中心選手候補となる新台は、初週はなるべく15回以下の低スタートが出ないように

バランスに気をつけるのがお勧めです。ちなみに、「CRキン肉マン2」の場合、特図1の出玉が

割とあるので、2回目の当たりで払い出し3000発を超えるケースが多めです。かなり、敏感な

人でないと、“店ごとのアタッカー性能差”を感じにくいので、こちらをしっかりとチェックする方

が私としてはお勧めです。但し、そんなに早いアタッカーでないので、大当たり画面が中々

進まないような状況は絶対に回避してください。（超ストレスです。）

■6月パチンコ新台の集客パワーは超キビシイよ‼

以下、データCOMPASS本会員様へは噂機種を含め約40機種の調査結果を5月2日に

配信した内容ですが、6月登場新台の「プレイヤー遊技意向率」です。

質問：「近くのお店に導入されたら打ってみたいか？」

【打ってみたい回答率】

・CRA海物語アクア with 吉木りさ

・CR忍者ハットリくん（MAX)

・CR化物語

ちなみに、「CRキン肉マン2」の導入前月の遊技意向率は19.5%ですので、夏前迄キン肉マン

以上に全体客数UPが期待できる機械は登場しないことになります。需給バランス的には、

設置2万台程度の見通しで、遊技意向率が11.5%となる「ハットリくん（MAX)」はお勧めですが

ホールの期待が大きく3～4万台レベルの設置となりながら、遊技意向率が8.6%のCR化物語

は、しっかりと集客しないと苦戦しそうな印象を私は持っています。（←市場の動きが停滞すると

嫌なので、本会員以外には黙ってました。化物語はデキは良いので集客頑張ってください。）

6月後半近くまで、「ルパン」・「沖海3」、「ガロ」等の定番機、新台では「キン肉マン2」での

固定客キープ力が全体客数に影響大の構図です。特に、G.Wに「想定より厳しかった」という

お店は焦って今週に粗利確保に走りがちですが、先の展開を俯瞰的に見て営業戦略を

立ててください。知識アップは業績アップ‼ 本日も最後迄お読み頂きありがとうございました。

皆様、こんにちは。グローバルアミューズメント株式会社 代表取締役 青山真将樹です。

昨日は「CRキン肉マン～夢の超人タッグ編～」の導入日。今後の動向を占う機種ですので

私も、夕方の新台開店に並び、初期動向を体感してみようと実戦に臨みました。

で、やっちゃいましたね。痛恨の“1100回嵌り”。相変わらずのヒキの弱さで、1回も当たりを

引かず、苦行の四時間半を過ごしました。しかし、不思議ですね。大嵌り時の“隣の人”は、

何であんなに引きが強いのでしょうか？ 僕も早く「ザ・ニンジャ」と戦いたいよ‼

■5-6月のパチンコ新台は集客力が超厳しい‼

今週、定番機で高粗利になり過ぎちゃダメ‼

“キン肉マン2”を定番機に加えるか、どうかは、今後の動き次第ではありますが、集客力の

中心選手で“大負け”を食らうと、さすがにパチンコに行く気が失せますね。仕事も兼ねて

遊技する私ですらそう思うので、趣味として遊技する一般の人は尚更だと思います。パチスロ

の場合、単に「オレは何てヒキが弱いのだ、、」と心の中で処理しますが、パチンコの場合は

低スタートのお店だったりすると、“自分のヒキ”だけではなく、“店のせい”だと考えますね。

実は、昨日行った渋谷某店で“新台初日の超低スタート”を体験するのは2回目。1年近く

新台遊技を避けていた店なのですが、昨日の出来事により「少なくともプライベートでは、

グローバルアミューズメント株式会社

代表取締役 青山 真将樹

Ｈｏｎｄａのマーケティングプロジェクトリーダーとして新商品の開発企画に従事。

企画商品は「日本カーオブザイヤー」、「日経新聞大賞」など各賞を獲得。

2007年、とあるコンサル会社に入社。在籍6年9か月で4度の

「年間最多コンサルティング受注」を獲得、現役最強トップコンサルタントとして突出した

存在となる。2013年12月、パチンコ・パチスロの機械評価・市場分析に特化した、

コンサル＆シンクタンク会社グローバルアミューズメント株式会社を設立。

現在、ホール＆メーカーの双方から支持される業界唯一のコンサルタントであり経営者。

（雑誌 PIDEAにて“データDYNAMITE High School”を好評連載中）

～5月パチンコ部門の過ごし方～

定番機の利益取り過ぎはダメ
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【弊社HPで詳細確認・お申込みも可能です‼】

FAX(03)6805FAX(03)6805FAX(03)6805FAX(03)6805----1029102910291029
まずは、お申込用紙を記入してまずは、お申込用紙を記入してまずは、お申込用紙を記入してまずは、お申込用紙を記入してFAXFAXFAXFAXでででで送信送信送信送信‼‼‼‼

送信送信送信送信方向方向方向方向

勝てる

勉強会

会社名 代表取締役氏名：

会社住所

担当者氏名 役職：

パソコンメール
アドレス（（（（必須必須必須必須）））） ＠＠＠＠

ＴＥＬ ＦＡＸ

開催日/会場 チェック欄

社

長

名古屋 5月27日（火）

大 阪 6月30日（月）

人

財

大 阪 5月23日（金）

東 京 6月11日（水）

現

場

東 京 5月30日（金）

名古屋 6月27日（金）

※特典の場合

□にチェック 氏名 役職

ご参加者様①

ご参加者様②

□特典

ご参加者様③

□特典

ご参加者様④

□特典

ご参加者様⑤

□特典

ホンモノを目指すホール企業のために

ホンモノのコンサルタントに“勝ち方”を学べる場所それが「直伝」です。

～経営者対象講座～

勝てる社長力社長力社長力社長力育成講座

～幹部対象講座～

勝てる人財人財人財人財育成講座

～店長対象講座～

勝てる現場力現場力現場力現場力育成講座

＜第一講座＞

『好調企業・苦戦企業 社長の仕事 定義とは？』

講師：株式会社風土 代表取締役 会長 小山 政彦 氏

＜第二講座＞

『再び勝つために“今”何をすべきか』
～最強サポーターが語る資金難からの事業再生ストーリー～

＜講座名＞

『ここからはじめてほしい、人財が育つ会社の仕組み作り』

講師：株式会社 パートナーズリンク チーフコンサルタント江ノ本 淳 氏

＜第一講座＞

『勝てるパチスロ力育成講座』

講師：株式会社 エスサポート 代表取締役三木 貴鎬 氏

＜第二講座＞

『勝てるパチンコ力育成講座』

講師：有限会社 トータル・ノウ・コネクションズ 代表取締役 高橋 正人氏

5月27日（火）名古屋
6月30日（月）大阪

5月23日（金）大阪
6月11日（水）東京

5月30日（金）東京
6月27日（金）名古屋

【時間】

13：00～16：45
（受付 12：30～）

【料金】

1名 21,600円/回（税込）

データCOMPASS会員様は完全無料!!

<大 阪>TKP大阪本町ビジネスセンター

<名古屋>名古屋ABC会議室

<東 京>TKPスター貸会議室 東上野

※特典※
取締役以上の方、1名有料参加で＋1名無料

直伝～勝てる勉強会～

講師：長尾経営事務所 代表 長尾 康行 氏


